職 務 経 歴 書
20XX年XX月XX日現在
氏名　〇〇 〇〇
■職務要約
エンジニアリングプラスチックを扱う化学メーカーで◯年間、自動車部品・電機メーカー向けのセールスエンジニアとして技術営業を担当しています。担当顧客◯社に対し、設計初期の材料選定相談から物性データの提示、試作サンプルの手配、顧客評価への立ち会い、量産時の仕様・価格調整まで一貫して対応しています。顧客の要求物性が既存グレードで満たせない場合は、研究開発部門と要件を整理してカスタムグレード検討につなげる役割も担ってきました。
■職務経歴
※掲載内容は架空の記入例です。社名・期間・業務・数値・資格は実際の経験に合わせて書き換えてください。
□20XX年4月〜現在　株式会社〇〇〇〇
事業内容：エンジニアリングプラスチック・機能性樹脂の製造販売を行う化学メーカー（従業員約◯名、営業拠点◯カ所）
	期間
	業務内容

	20XX年4月
〜
現在
	所属・役職：セールスエンジニア（素材・化学）
【担当業務】
・自動車部品メーカー・電機メーカー向けエンジニアリングプラスチックの技術営業（担当顧客◯社、担当エリア◯拠点）
・顧客の設計・品質部門への材料提案、物性データ・試験成績表の提供と試作サンプルの手配
・顧客での評価試験への立ち会いと不具合発生時の要因整理、量産採用に向けた仕様・数量・価格の調整
・研究開発部門と連携したカスタムグレード検討の要件取りまとめと試作スケジュール管理
【実績】
・自動車内装部品向けの新規グレード案件で、顧客の使用条件を整理し開発部門と◯回の試作評価を実施。20XX年に量産採用が決定し、年間◯トン規模の継続供給につながった
・既存顧客の別ラインへ採用済みグレードを横展開する提案を◯社に実施し、20XX年度の担当エリア売上を前年比◯%増に伸ばした


■活かせる経験・知識・スキル
・エンジニアリングプラスチック（PA・PBT・PPS・POM等）の物性・用途に応じたグレード提案
・材料試験データ（引張・衝撃・熱変形温度等）の読み解きと顧客への説明
・射出成形・押出成形の基礎知識をふまえた成形条件・設計形状に関する助言
・技術プレゼンテーション資料・技術レポートの作成、SFA（Salesforce）での案件管理
■資格
・危険物取扱者乙種第4類（20XX年X月取得）
・TOEIC ◯点（20XX年X月取得）
■自己PR
顧客の設計・品質部門と技術的な前提をすり合わせ、要求物性を社内が扱える条件に翻訳することが強みです。自動車内装部品の案件では、耐熱性と成形性の両立という曖昧な要望を使用温度域・成形サイクル・外観基準に分解し、研究開発部門と◯回の試作を重ねてグレードを絞り込み、量産採用に至りました。応募先でも、顧客の課題を技術要件に落とし込み、開発部門と現実的な提案範囲を詰める進め方で新規採用の獲得に貢献したいと考えています。
以上
